
Wir suchen ab sofort in Vollzeit einen  

Key Account Manager (m/w/d) DACH Schmierstoffe  
Die FRAGOL AG ist ein innovatives, mittelständisches Unternehmen in der petrochemischen Industrie mit rund 
40 Mitarbeitenden. Als Spezialist für hochwertige Schmierstoffe bieten wir unseren Kunden maßgeschneiderte 
Lösungen an. Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen engagierten Key 
Account Manager (m/w/d) DACH Schmierstoffe. 

INTERESSE GEWECKT?  
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung mit Angabe Ihres möglichen Eintrittstermins.  
Bitte senden Sie Ihre vollständigen Unterlagen (Lebenslauf, Zeugnisse, Gehaltsvorstellung, frühestmöglicher 
Eintrittstermin) per E-Mail an bewerbung@fragol.de. 

Datenschutzhinweise für Bewerbungen unter https://www.fragol.com/datenschutz/datenschutz-fuer-bewerbungsverfahren.html  
FRAGOL AG • Düsseldorfer Str. 158 • 45481 Mülheim • www.FRAGOL.com 

 

 
 

Sie tauschen sich mit dem Product Management, Anwendern und Einkäufern aus, haben ein ausgeprägtes 
technisches Verständnis in Bezug auf Anforderungen, Anwendungen und Applikationen, setzen Bedarfe erfolgreich 
um und präsentieren erklärungsbedürftige Produkte.  

 

 

 Strategischer Ausbau des Vertriebsgebiets unter Analyse und Aufbereitung von Kundendaten und Markttrends 
 Aktiver technischer Vertrieb unseres Schmierstoffportfolios und lösungsorientierte Beratung für First Fill und 

After Market für OEMs, Händler und Industriebetriebe 
 Akquisition von Neukunden und genaue Analyse von Maschinen, Anlagen und Produktionsprozessen zur 

Identifikation optimaler Schmierstofflösungen 
 Identifikation neuer Applikationsfelder für unsere Produkte 
 Kalkulieren, Erstellen und Nachfassen von individuellen Angeboten 
 Enge Zusammenarbeit mit Business Operations im Bereich Schmierstoffe 
 Eigenverantwortliche Planung und Steuerung Ihrer Vertriebsaktivitäten im Außendienst 

 
 

 

 Technische Ausbildung mit starker chemisch-mechanischer Affinität oder ein erfolgreich abgeschlossenes 
technisches Studium im Bereich Maschinenbau, Verfahrenstechnik, Chemieingenieurwesen oder vergleichbar 

 Mehrjährige Vertriebserfahrung (3-5 Jahre) im Industrie-Schmierstoffmarkt sowie ein gutes Verständnis für 
Kompressoren- und Vakuumpumpenölen 

 Hohe technische Affinität und Anwendungs-Knowhow 
 Leidenschaft für aktiven Vertrieb, Networking und Beratung auf Augenhöhe 
 Hohe Reisebereitschaft, kombiniert mit einem professionellen Selbstmanagement 
 Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick und ein sicheres Auftreten 
 Sehr gute Englischkenntnisse 

 
  

 
 

 Eine abwechslungsreiche Tätigkeit mit hoher Eigenverantwortung  
 Eine leistungsgerechte Vergütung  
 Ein kollegiales Arbeitsumfeld und eine langfristige Perspektive in einem stabilen, wachsenden Unternehmen 
 Kurze Entscheidungswege und wertschätzende Unternehmenskultur  
 Möglichkeiten zur fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung 

IHRE MISSION 

IHRE AUFGABEN 

IHR PROFIL 

WIR BIETEN IHNEN 


