
Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit einen  

Mitarbeiter kaufmännischer Vertrieb/ 
Vertriebsinnendienst Export (m/w/d) 
Die FRAGOL AG ist ein innovatives, mittelständisches Unternehmen in der petrochemischen Industrie mit rund 40 Mit- 
arbeitenden. Zur Verstärkung unseres Teams für unseren Standort in Mülheim an der Ruhr suchen wir zum nächstmög-
lichen Zeitpunkt einen engagierten Mitarbeiter kaufmännischer Vertrieb/Vertriebsinnendienst Export (m/w/d). 

INTERESSE GEWECKT?  
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung mit Angabe Ihres möglichen Eintrittstermins.  
Bitte senden Sie Ihre vollständigen Unterlagen (Lebenslauf, Zeugnisse, Gehaltsvorstellung, frühestmöglicher 
Eintrittstermin) per E-Mail an bewerbung@fragol.de. 

Datenschutzhinweise für Bewerbungen unter https://www.fragol.com/datenschutz/datenschutz-fuer-bewerbungsverfahren.html  
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In dieser Position unterstützen Sie unsere Geschäftsbereiche im Tagesgeschäft und sind eine wichtige Schnittstelle 
zwischen Kunden, Vertrieb, Logistik und Produktion, auch in unserem wachsenden Export-Geschäft. 
 

   
Für unsere nationalen und internationalen Kunden 
 Erstellung individueller Angebote  
 Bearbeitung von Kundenaufträgen - von der Erfassung bis zur vollständigen Buchung im Warenwirtschaftssystem 
 Erstellung von Exportdokumenten 
 Rechnungsstellung an Kunden 
Bei unseren Dienstleistern 
 Terminüberwachung und Koordination von Lieferungen in Abstimmung mit Lager, Produktion und Logistik 
 Handling von externen Dienstleistern wie Lagerhaltern, Speditionen, Zolldienstleistern und Abfüllbetrieben 
 Kontrolle und Buchung von Abfüll- und Produktionsaufträgen 
In unserer Organisation 
 Kontrolle, Prüfung und Buchung von Waren- und Kostenrechnungen 
 Pflege/Aktualisierung Angebots-, Kunden- und Artikeldaten im CRM/Warenwirtschaftssystem (Microsoft Dynamics) 
Mit unserem Vertrieb 
 Organisation des Versands von Mustern und Produktproben an Kunden und Interessenten 
 Unterstützung des Vertriebsteams bei administrativen Aufgaben und Vertriebsaktionen 
 Erstellung von Auswertungen, Statistiken und Verkaufsübersichten 

 
 

 Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Ausbildung (z. B. Industriekaufmann (m/w/d), Groß- und 
Außenhandelskaufmann (m/w/d) o. Ä.) 

 Mehrjährige Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst, auch im Bereich Export oder in einer vergleichbaren Position 
wünschenswert 

 Sicherer Umgang mit Microsoft 365 sowie Erfahrung mit Warenwirtschaftssystemen (idealerw. Microsoft Dynamics) 
 Sie überzeugen durch hohe Kundenorientierung, Kommunikationsstärke sowie eine selbstständige, strukturierte 

Arbeitsweise und ausgeprägte Team- und Organisationsfähigkeit 
 Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift; weitere Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil  

  
 

 Eine abwechslungsreiche Tätigkeit mit hoher Eigenverantwortung  
 Eine intensive, auf Ihre Vorkenntnisse abgestimmte Einarbeitung 
 Eine leistungsgerechte Vergütung  
 Ein kollegiales Arbeitsumfeld und eine langfristige Perspektive in einem stabilen, wachsenden Unternehmen 
 Kurze Entscheidungswege und wertschätzende Unternehmenskultur  
 Möglichkeiten zur fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung 

IHRE MISSION 

IHRE AUFGABEN 

IHR PROFIL 

WIR BIETEN IHNEN 


